Anexa nr. 2.1.

PLAN DE INVESTIȚII
Planul de investiţii trebuie să prezinte toate activele eligibile și neeligibile necesare desfăşurării activităţii pentru care se solicită finanţarea, valoarea acestora fără TVA, pe categorii de cheltuieli, pe ani şi pe total, conform modelului din prezenta anexă.

Se fundamentează necesitatea achiziționării categoriilor de active prezentate în planul de investiții, în raport cu obiectul de activitate și obiectivele proiectului de investiții.

Prezentarea trebuie să reliefeze corelarea achiziţionării respectivelor active cu cele prezentate la pct. 5 din Anexa nr. 2 la Ghidul solicitantului.

Se prezintă principalele construcții și funcțiunile acestora, cât și categoriile mari de echipamente ce fac obiectul planului de investiții și principalele etape ale fluxului tehnologic.

	ATENŢIE! 

Valorile costurilor eligibile și neeligibile aferente categoriilor de active prezentate în planul de investiţii se vor completa fără zecimale.

La prezentarea principalelor construcţii se are în vedere şi prezentarea Devizului general şi a Devizului pe obiect pentru fiecare corp de construcţie.
Valoarea devizului general = valoarea cheltuielilor eligibile + valoarea cheltuielilor neeligibile aferente construcţiei.


Pentru demonstrarea viabilității proiectului de investiții și a eficienței economice, întreprinderea solicitantă va prezenta cel puțin următoarele:

1. Analiza pieței relevante în cadrul căreia întreprinderea va desfăşura activitate, ca urmare a realizării produselor/prestării serviciilor obținute prin proiectul de investiții. 
Din respectiva analiză trebuie să rezulte un excedent de cerere care nu poate fi acoperit de oferta firmelor concurente. 

	ATENŢIE! 

Prezentarea unor scrisori de intenţie/contracte/precontracte etc. din partea unor potenţiali clienţi nu demonstrează un excedent de cerere care nu poate fi acoperit de oferta firmelor concurente. 

În cadrul descrierii pieţei relevante întreprinderea trebuie să prezinte cota de piaţă deţinută în prezent, în cazul întreprinderilor în activitate, precum şi cota de piață pe care o va deţine ca urmare a implementării proiectului de investiţii.



	DEFINIȚII:

Piaţa relevantă are  două componente: piaţa produsului şi piaţa geografică. 

Piaţa relevantă a produsului cuprinde toate produsele care sunt considerate de cumpărători ca interschimbabile sau substituibile, datorită caracteristicilor, preţului şi utilizării acestora. Aceste produse trebuie să fie suficient de asemănătoare, astfel încât consumatorii sau beneficiarii să le ia în considerare atunci când iau deciziile de cumpărare. 

Identificarea pieţei relevante a produsului presupune efectuarea unei analize care să stabilească produsele care fac parte din piaţa respectivă, luând în considerare factori determinanţi, cum ar fi substituibilitatea, preţurile, elasticitatea cererii pentru produs în funcţie de preţurile altor produse etc. 

Piaţa geografică relevantă cuprinde zona în care sunt localizaţi operatorii economici implicaţi în livrarea produselor/serviciilor incluse în piaţa produsului, zona în care condiţiile de concurenţă sunt suficient de omogene şi care poate fi diferenţiată în arii geografice vecine datorită, în special, unor condiţii de concurenţă substanţial diferite. 

Factorii care trebuie luaţi în considerare la definirea pieţei geografice relevante includ tipul şi caracteristicile produselor implicate, existenţa unor bariere la intrare, preferinţele consumatorilor, diferenţele dintre cotele de piaţă ale operatorilor economici în zone geografice învecinate, diferenţele substanţiale dintre preţurile produselor la furnizori, precum şi ponderea cheltuielilor de transport în costurile totale. 

A se vedea: 

•
Comunicarea Comisiei privind definirea pieței relevante - https://eur-lex.europa.eu/legal-content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:31997Y1209(01)&from=RO
 •
Ordinul preşedintelui Consiliului Concurenţei nr. 388/2010 pentru punerea în aplicare a Instrucţiunilor privind definirea pieţei relevante

	


2. Justificarea realizării investiției
Întreprinderea va prezenta date referitoare la: 

a) capacitatea de producţie: 
· se va prezenta și fundamenta prin calcul capacitatea de producţie existentă şi cea rezultată în urma implementării proiectului de investiţii, precum şi gradul de utilizare al acestora, în cazul întreprinderilor în activitate;
· se va prezenta și fundamenta prin calcul capacitatea de producție rezultată în urma implementării proiectului de investiții, precum și gradul de utitlizare al acesteia, în cazul întreprinderilor nou înființate.
	ATENŢIE! 

Capacitatea de producție reprezintă producția maximă, pe care o poate realiza o unitate de producție într-o anumită perioadă de timp, în condiții tehnice și organizatorice optime, utilizând cât mai bine mijloacele fixe productive, cel
 mai potrivit program de lucru și de organizare a producției și muncii.

A nu se confunda  capacitatea de producţie cu volumul de producţie planificat
 sau realizat.


b) cifra de afaceri:

Se va fundamenta cifra de afaceri prin prezentarea de informaţii referitoare la:

(1) tipurile de produse/servicii realizate de întreprindere în prezent, cantitatea, preţul şi valoarea acestora, și 
(2) tipurile de produse/servicii ce urmează a fi realizate de întreprindere ca urmare a realizării proiectului de investiţii, cantitatea, preţul şi valoarea acestora.
	ATENŢIE! 

Toate elementele componente ale cifrei de afaceri (produse, cantitate, preţ, valoare) vor fi fundamentate justificându-se modalitatea în care acestea au fost stabilite şi se vor corela cu informaţiile prezentate la pct. 3 la prezenta anexă.

	În vederea susţinerii informaţiilor pentru fundamentarea cifrei de afaceri se vor prezenta documente justificative precum contracte, precontracte, scrisori de intenţie din partea potenţialilor clienţi. 

	Documentele justificative prezentate trebuie să fundamenteze o cifră de afaceri care se va realiza ulterior depunerii cererii. 

	Documentele justificative vor fi însoţite de un tabel centralizator în care se vor regăsi elementele următoare: denumire client, nr. şi dată scrisoare de intenţie/contract/precontract, tip produs, cantitate, preţ unitar şi valoare, preluate din cuprinsul acestora.


Planul de investiții trebuie să cuprindă toate activele eligibile și neeligibile necesare desfășurării activității pentru care se solicită finanțarea, pe categorii de cheltuieli, pe ani și pe total, conform tabelului de mai jos.
	                                                    PLAN DE INVESTIȚII


	Categoria de cost
	Valoarea cheltuielilor eligibile                                                 - lei fără TVA-
	Valoarea cheltuielilor neeligibile                                       - lei fără TVA -
	Total general

	
	Anul 1
	Anul 2
	Anul 3
	Anul 4
	Anul 5
	Total
	Anul 1
	Anul 2
	Anul 3
	Anul 4
	Anul 5
	Total
	 

	Investiții în active corporale
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Realizare construcții
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Închiriere construcții
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Achizitionare terenuri
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Închiriere terenuri
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Achiziționare instalații tehnice, mașini și echipamente
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Închiriere instalații tehnice, mașini și echipamente 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Investiții în active necorporale
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Brevete, licenţe, know-how sau alte drepturi de proprietate intelectuală
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total General
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


*  În loc de Anul 1, Anul 2.....Anul n se completează anii calendaristici în care se efectuează cheltuiala eligibilă sau neeligibilă.
*  Valorile costurilor eligibile și neeligibile aferente categoriilor de active prezentate în planul de investiții se vor completa fără zecimale.

3. Analiza economico-financiară

Întreprinderea trebuie sa demonstreze viabilitatea proiectului de investiții, prin:

· Întreprinderea trebuie să prezinte proiecţiile financiare aferente proiectului de investiții cu ajutor de stat, proiecţii financiare aferente activităţii curente a întreprinderii, precum şi proiecţii financiare aferente activităţii consolidate a întreprinderii (activitate curentă + proiect), cu ajutor de stat, în cazul întreprinderilor în activitate. Aceste întreprinderi realizează proiecțiile pornind de la Situațiile financiare aprobate și depuse conform prevederilor legale, aferente ultimului exercițiu financiar încheiat.
· Întreprinderea întocmește proiecții financiare pe proiectul de investiții, cu ajutor de stat, în cazul întreprinderilor nou-înființate. Aceste întreprinderi realizează proiecțiile având în vedere obiectivele stabilite.

	ATENŢIE! 

Se vor prezenta proiecţii ale Contului de profit şi pierdere, Bilanţului şi Fluxului de numerar, pe perioada implementării investiţiei şi pe următorii 3 ani în cazul IMM-urilor și 5 ani în cazul întreprinderilor mari de la finalizarea investiţiei. 
Se vor fundamenta veniturile și cheltuielile respectiv, fiecare element component al proiecțiilor financiare în vederea demonstrării realității datelor utilizate.

Întocmirea proiecţiilor financiare şi modul de realizare se va efectua după modelul prezentat în format Microsoft Excel, care se descarcă de pe site-ul Ministerului Economiei, Antreprenoriatului și Turismului.



	Indicatori cantitativi
	
	Limitele indicatorilor

	Rata de solvabilitate generală 

Rsg = Active totale / Datorii totale
	
	Rsg > 1,66

	Rentabilitatea cifrei de afaceri 

Rca = 100 x (Profit net / Cifra de afaceri)
	
	Rca ≥ 2,5%

	Rata lichidităţii curente 

RLC = Active curente / Datorii curente
	
	(Rlc ) ≥ 1,00

	Indicatorul gradului de îndatorare*

Igi = (Capital împrumutat / Capital angajat) x100
	
	( Rig )≤65%


*) Capital împrumutat = credite peste un an 

Capital angajat = capital împrumutat + capital propriu
	ATENŢIE! 

Indicatorii cantitativi se vor calcula pe perioada implementării investiţiei şi pe următorii 3 ani în cazul IMM-urilor și 5 ani în cazul întreprinderilor mari de la finalizarea investiţiei pe baza proiecţiilor financiare realizate. 
Modul de calcul al acestora se va detalia cu explicarea şi fundamentarea rezultatului obţinut. 

Indicatorii cantitativi se vor calcula pe baza proiecţiilor financiare consolidate (activitate curentă + proiect investiţii cu ajutor de stat), în cazul întreprinderilor în activitate.
Indicatorii cantitativi se vor calcula pe baza proiecțiilor financiare aferente proiectului de investiții cu ajutor de stat, în cazul întreprinderilor nou-înființate.

În perioada de implementare a investiţiei se acceptă neîncadrarea indicatorilor cantitativi în limitele recomandate, în condiţiile în care este prezentată o fundamentare în acest sens.

Indicatorii cantitativi se vor calcula după modelul prezentat în format Microsoft Excel, care se descarcă de pe site-ul Ministerului Economiei, Antreprenoriatului și Turismului.




4. Modalitatea de asigurare a resurselor financiare
Beneficiarul ajutorului de stat trebuie să asigure o contribuţie financiară care să acopere toate cheltuielile eligibile și neeligibile mai puţin valoarea ajutorului de stat, sub o formă care să nu facă obiectul niciunui alt ajutor public. 

În acest sens, la momentul depunerii Cererii de acord pentru finanțare, întreprinderea va prezenta:

a) tipul fiecărei surse de finanţare, obținute din surse proprii, de exemplu:

- majorare de capital subscris și vărsat

- profit reinvestit

- împrumut intra-grup

- credit bancar 
b) documentele care atestă sursa de finanțare care, după caz pot fi:

- hotărâre A.G.A., certificatul constatator, balanța de verificare aferentă lunii anterioare datei de prezentare a sursei de finanțare certe (în cazul majorării de capital subscris și vărsat, în cazul acționarilor persoane fizice sau juridice)
- hotărâre A.G.A., balanța de verificare aferentă lunii anterioare datei de prezentare a sursei de finanțare certe, situaţii financiare anuale aprobate, corespunzătoare ultimului exerciţiu financiar încheiat (în cazul profitului reinvestit)

- hotărâre A.G.A., contract de împrumut de la acţionar sau întreprinderi asociate cu destinație precisă finanțarea proiectului de investiții cu precizarea valorii etc. (în cazul împrumutului din partea acţionarilor persoane juridice sau a altor întreprinderi asociate)

- hotărâre A.G.A., contract de împrumut (în cazul creditului bancar)
c) valoarea sursei de finanțare, care va fi utilizată în vederea realizării proiectului de investiţii şi luată în considerare la întocmirea proiecţiilor situaţiilor financiare.

Documentele justificative care atestă contribuția financiară se vor prezenta fie la momentul depunerii cererii pentru acord de finanțare, fie în maxim 6 luni de la data intrării în vigoare a Acordului de finanțare.
Este permisă modificarea structurii resurselor financiare prezentate iniţial în documentaţia care a stat la baza emiterii acordului pentru finanţare cu condiţia ca valoarea totală a acestora să fie cel puţin egală cu diferenţa dintre valoarea proiectului de investiţii şi valoarea ajutorului de stat aprobat. În acest caz întreprinderea trebuie să prezinte o Notă justificativă referitoare la necesitatea modificării structurii resurselor financiare prezentate inițial în planul de afaceri, care a stat la baza emiterii acordului pentru finanțare.

	ATENŢIE! 

Beneficiarul ajutorului de stat trebuie să asigure o contribuţie financiară de cel puţin 25% din costurile eligibile.


5. Experienţa în domeniul pentru care solicită finanţare
Dacă întreprinderea a desfăşurat până la data depunerii cererii de acord pentru finanțare activitatea pentru care solicită finanţare, va  descrie evoluţia respectivei activităţi, din care să rezulte experienţa în domeniu. 

Dacă întreprinderea nu a desfăşurat până la data depunerii cererii de acord pentru finanțare  activitatea pentru care solicită finanţare: 
- acţionarii, reprezentantul legal al întreprinderii sau managerii de proiect desemnați de reprezentantul legal al întreprinderii care au fost implicaţi în implementarea unor proiecte similare vor prezenta documente care să ateste experiența în sectorul de activitate pentru care este solicitată finanțarea;
- solicitantul va prezenta contracte/acorduri încheiate cu persoane fizice sau juridice precum și documentele care atestă experiența acestora în sectorul de activitate pentru care este solicitată finanțarea.
6. Contribuția întreprinderii la creșterea economică și dezvoltarea regională
	DEFINIŢIE: 

Contribuţia la dezvoltarea regională reprezintă valoarea contribuţiilor la dezvoltarea regională de natura taxelor şi impozitelor la bugetul general consolidat al statului aferente exclusiv investiţiei iniţiale şi locurilor de muncă create direct de aceasta, plătite efectiv de întreprinderea beneficiară de ajutor de stat pe parcursul implementării şi 5 ani de la data finalizării acesteia.



Se prezintă în format tabelar numărul de noi locuri de muncă create ca urmare a implementării proiectului de investiţii, cu precizarea funcţiilor şi a salariilor aferente, defalcat pe perioada realizării acestora.

Se prezintă, în format tabelar, estimarea tuturor contribuţiilor la bugetele componente ale bugetului general consolidat pe perioada implementării investiției și 5 ani de la finalizarea investiţiei pentru întreprinderile mari, respectiv 3 ani de la finalizarea investiției pentru IMM-uri.



	Contribuție
	Anul 1
	Anul 2
	Anul 3
	Anul 4
	Anul 5
	Anul ....
	Total

	Contribuții angajat
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Contribuții angajator
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Impozitul pe profit
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Impozite locale (teren, construcții)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Alte tipuri de taxe și impozite care constituie venit la bugetele componente ale bugetului general consolidat (exclusiv TVA)*
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total general
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 



*) Se vor cuantifica și preciza concret taxele și/sau impozitele care decurg din activitatea economică aferentă proiectului de investiții
	ATENŢIE! 

	Tabelele de mai sus se prezintă în format Microsoft Excel, atât pe suport tipărit, cât şi electronic, cu toate formulele.

	Valorile contribuţiilor menţionate în acest tabel trebuie corelate cu cele estimate în proiecţiile situaţiilor financiare.


	DEFINIŢIE: 

Locuri de muncă create direct de un proiect de investiții reprezintă locurile de muncă legate de activitatea care face obiectul investiției, inclusiv locurile de muncă create în urma unei creșteri a ratei de utilizare a capacității create de investiție


7. Efectul multiplicator al realizării investiției cuantificabil în economie prin antrenarea și a altor investiții conexe și dezvoltarea furnizorilor locali de produse și servicii din regiune

Se prezintă şi se cuantifică: 

· implicaţiile economice şi sociale ale realizării proiectului de investiţii asupra zonei în care acesta se implementează, 

· numărul estimat de locuri de muncă nou-create prin antrenarea şi a altor investiţii conexe şi dezvoltarea furnizorilor locali de produse şi servicii, pe perioada de realizare şi menţinere a investiţiei. 

· valoarea estimată în lei a contractelor incheiate cu furnizorii locali ca urmare a implementării proiectului de investiții, pe perioada de realizare şi menţinere a investiţiei.
8. Efectul stimulativ
Pentru demonstrarea efectului stimulativ, întreprinderea trebuie să aibă în vedere următoarele:

- transmiterea cererii de acord pentru finanţare;
- demararea investiţiei în termen de maximum 6 luni de la obținerea acordului pentru finanțare, cu obligația de a informa Ministerul Economiei, Antreprenoriatului și Turismului în acest sens.
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