Anexa nr. 2.1.

PLAN DE INVESTIȚII
Pentru viabilitatea investiției, întreprinderea solicitantă va prezenta cel puțin următoarele:

1. Analiza pieței relevante în cadrul căreia întreprinderea va desfăşura activitate ca urmare a realizării produselor/prestării serviciilor obținute prin proiectul de investiții. Din respectiva analiză trebuie să rezulte un excedent de cerere care nu poate fi acoperit de oferta firmelor concurente. 

	Atenție!

Prezentarea unor scrisori de intenţie/contracte/precontracte etc. din partea unor potenţiali clienţi nu demonstrează un excedent de cerere care nu poate fi acoperit de oferta firmelor concurente. 

În cadrul descrierii pieţei relevante întreprinderea trebuie să prezinte cota de piaţă deţinută în prezent precum şi cea care va fi deţinută ca urmare a implementării proiectului de investiţii


	Definiții:

Piaţa relevantă are  două componente: piaţa produsului şi piaţa geografică. 

Piaţa relevantă a produsului cuprinde toate produsele care sunt considerate de cumpărători ca interschimbabile sau substituibile, datorită caracteristicilor, preţului şi utilizării acestora. Aceste produse trebuie să fie suficient de asemănătoare, astfel încât consumatorii sau beneficiarii să le ia în considerare atunci când iau deciziile de cumpărare. 

Identificarea pieţei relevante a produsului presupune efectuarea unei analize care să stabilească produsele care fac parte din piaţa respectivă, luând în considerare factori determinanţi, cum ar fi substituibilitatea, preţurile, elasticitatea cererii pentru produs în funcţie de preţurile altor produse etc. 

Piaţa geografică relevantă cuprinde zona în care sunt localizaţi operatorii economici implicaţi în livrarea produselor/serviciilor incluse în piaţa produsului, zona în care condiţiile de concurenţă sunt suficient de omogene şi care poate fi diferenţiată în arii geografice vecine datorită, în special, unor condiţii de concurenţă substanţial diferite. 

Factorii care trebuie luaţi în considerare la definirea pieţei geografice relevante includ tipul şi caracteristicile produselor implicate, existenţa unor bariere la intrare, preferinţele consumatorilor, diferenţele dintre cotele de piaţă ale operatorilor economici în zone geografice învecinate, diferenţele substanţiale dintre preţurile produselor la furnizori, precum şi ponderea cheltuielilor de transport în costurile totale. 

A se vedea: 

•
Comunicarea Comisiei privind definirea pieței relevante - https://eur-lex.europa.eu/legal-content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:31997Y1209(01)&from=RO

 •
Ordinul preşedintelui Consiliului Concurenţei nr. 388/5.08.2010 pentru punerea în aplicare a Instrucţiunilor privind definirea pieţei relevante


2.  Justificarea realizării investiției. Întreprinderea va prezenta date referitoare la: 

a) capacitatea de producţie - se va prezenta și fundamenta prin calcul capacitatea de producţie existentă şi cea rezultată în urma implementării proiectului de investiţii, precum şi gradul de utilizare al acestora.

b) cifra de afaceri  - se va fundamenta cifra de afaceri prin prezentarea de informaţii referitoare la:

(1) tipurile de produse/servicii realizate de întreprindere în prezent, cantitatea, preţul şi valoarea acestora, și 
(2) tipurile de produse/servicii ce urmează a fi realizate de întreprindere ca urmare a realizării proiectului de investiţii, cantitatea, preţul şi valoarea acestora.
	Atenție!

A nu se confunda  capacitatea de producţie cu volumul de producţie planificat sau realizat.


Planul de investiții trebuie să cuprindă toate activele eligibile și neeligibile necesare desfășurării activității pentru care se solicită finanțarea, pe categorii de cheltuieli, pe ani și pe total, conform tabelului de mai jos.
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	Categoria de cost


	Valoare costuri eligibile cu TVA
	Valoare costuri neeligibile cu TVA
	Total general

	
	Total    An     An      An

               1        2         n
	Total   An       An       An
              1          2         n
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Investiții în active corporale
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Realizare construcții
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Închiriere construcții
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Instalații tehnice, mașini și echipamente
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Instalații tehnice, mașini și echipamente aferente investitiei verzi
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Închiriere/achiziționare terenuri
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Investiții în active necorporale
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Brevete,licențe, know-how sau alte drepturi de proprietate intelectuală
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total general
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	Atenție!

Valorile costurilor eligibile și neeligibile aferente categoriilor de active prezentate în planul de investiţii se vor completa fără zecimale. 

În loc de An 1, An 2, An ... se menționează anii calendaristici în care se efectuează cheltuiala eligibilă sau neeligibilă.


3. Analiza economico-financiară
Întreprinderea trebuie să prezinte proiecţiile financiare aferente proiectului de investiții prin ajutor de stat, proiecţii financiare aferente activităţii curente a întreprinderii, precum şi proiecţii financiare aferente activităţii consolidate a întreprinderii (activitate curentă + proiect), cu ajutor de stat.

Proiecțiile se realizează pornind de la situaţiile financiare aferente ultimului exerciţiu financiar încheiat, aprobate şi depuse conform prevederilor legale.

	Atenție!
Se vor prezenta proiecţii ale Contului de profit şi pierdere, Bilanţului şi Fluxului de numerar, pe perioada implementării investiţiei şi pe următorii 3 ani în cazul IMM-urilor și 5 ani în cazul întreprinderilor mari de la finalizarea investiţiei. 
Întocmirea proiecţiilor financiare şi modul de realizare se va efectua după modelul prezentat în format Microsoft Excel, care se descarcă de pe site-ul Ministerului Economiei. 




	Indicatori cantitativi
	Limitele indicatorilor

	Rata de solvabilitate generală Rsg = Active totale / Datorii totale
	Rsg > 1,66

	Rentabilitatea cifrei de afaceri Rca = 100 x (Profit net / Cifra de afaceri)
	Rca ≥ 2,5%

	Rata lichidităţii curente RLC = ( Active curente / Datorii curente )
	(Rlc ) ≥ 1,00

	Indicatorul gradului de îndatorare*

Igi = (Capital împrumutat / Capital angajat) x100
	( Rig )≤65%


*) Capital împrumutat = credite peste un an 

Capital angajat = capital împrumutat + capital propriu
	Atenție!

Indicatorii cantitativi se vor calcula pe perioada implementării investiţiei şi pe următorii 3 ani în cazul IMM-urilor și 5 ani în cazul întreprinderilor mari de la finalizarea investiţiei pe baza proiecţiilor financiare realizate. Modul de calcul al acestora se va detalia cu explicarea şi fundamentarea rezultatului obţinut. 

Indicatorii cantitativi se vor calcula pe baza proiecţiilor financiare consolidate (activitate curentă + proiect investiţii cu ajutor de stat).



4.  Modalitatea de asigurare a resurselor financiare:
Beneficiarul ajutorului de stat trebuie să asigure o contribuţie financiară care să acopere toate cheltuielile eligibile și neeligibile mai puţin valoarea ajutorului de stat, sub o formă care să nu facă obiectul niciunui alt ajutor public. 

În acest sens, se vor prezenta tipul fiecărei surse de finanţare (de ex.surse proprii, credite bancare, majorări de capital, profit reinevestit, împrumut intra-grup, etc), documentele care atestă sursa de finanțare (care, după caz pot fi hotărâre AGA, certificatul constatator, contract de împrumut intra-group, credit bancar, extras de cont cu disponibil numerar în cont/depozit bancar,situații financiare aferente ultimului exercițiu financiar aprobat, etc) şi valoarea acesteia, care va fi utilizată în vederea realizării proiectului de investiţii şi luată în considerare la întocmirea proiecţiilor situaţiilor financiare.

Documentele care atestă contribuția financiară se vor prezenta fie la momentul depunerii cererii pentru acord de finanțare, fie în maxim 6 luni după primirea Acordului de finanțare.
	Atenție!

Beneficiarul ajutorului de stat trebuie să asigure o contribuţie financiară de cel puţin 25% din costurile eligibile.


5. Experienţa în domeniul pentru care solicită finanţare:
Dacă întreprinderea a desfăşurat până la data depunerii cererii de acord de finanțare activitatea pentru care solicită finanţare, va  descrie evoluţia respectivei activităţi, din care să rezulte experienţa în domeniu. 

Dacă întreprinderea nu a desfăşurat până la data depunerii cererii de acord de finanțare  activitatea pentru care solicită finanţare: - acţionarii, reprezentantul legal al întreprinderii sau managerii de proiect desemnați de reprezentantul legal al întreprinderii care au fost implicaţi în implementarea unor proiecte similare vor prezenta documente care să ateste experiența în sectorul de activitate pentru care este solicitată finanțarea;




-solicitantul va prezenta contracte/acorduri încheiate cu persoane fizice sau juridice precum și documentele care atestă experiența acestora în sectorul de activitate pentru care este solicitată finanțarea.
6. Locurile de muncă nou create 

Această secțiune se completează doar de către întrerinderile care nu includ costurile salariale la cheltuieli eligibile (nu solicită rambursarea costurilor salariale).
Întreprinderea va prezenta locurile de muncă create ca urmare a proiectului de investiții și plătite efectiv de aceasta pe durata implementării şi 3 ani, în cazul IMM-urilor sau 5 ani, în cazul întreprinderilor mari, de la data finalizării respectivei investiții. 

Se prezintă în format tabelar numărul de noi locuri de muncă create ca urmare a implementării proiectului de investiţii, detaliat pentru fiecare an de implementare a proiectului (cu precizarea funcţiilor şi a salariilor aferente).
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